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L'ERPavec qgent/A”*

qui pilote lafinde moisdes petites ESN.
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Consultants k Missions CRA arelancer trop tardives

Toute la charge repose sur le dirigeant.



I NS I GHT & WHY N O W

Les petites ESN n'ont pas besoin d'un ERP allegé.

EIIesontpesoi,n gl'un
cockpit metier.

RUPTURE TECHNOLOGIQUE BASCULE REGLEMENTAIRE
|A capable d'exploiter le contexte Facturation électronique - nécessité de
opérationnel. fiabiliser les données.
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Le cockpit qui pilote votre finde mois.

1 Centraliser

2 Collecter & valider

3 Relier

4  Agir

Une seule vue.

Pilote.

CRA a valider

@ Alexis Martin
e Sophie Leroy

Lyno

Missions & marges

Refonte Sl Finance
Support applicatif
Migration Cloud
Pilotage de projet

Audit & Conseil

650 € 410 €
580 € 370 €
700 € 450 €
620 € 390 €
750 € 480 €

36 %

36 %

36 %

37 %

36 %

Ce mois ~

Respire.

L'ERP IA-first pour ESN et cabinets de conseil

Facture préte

Montant total
Factur-X
* Conforme et sécurise

Moins de dependence.

, il
Q Thomas Richard == Client Alpha Consei
A S/ 7 Echéance 30/06/2024
Marge moyenne Statit @ Prite A envoyer
L3
Des actions

préparées.
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Unmarchelarge, unecible precise.

35 Md€ C TAM — 35 Md€
i Marché francais des ESN. Contexte macro.
1,88 M€
® SAM—T11,88 M€
~10 000 ESN. Hypothéese de travail a consolider.
414000 €
O SOM—414 K€

300 cabinets a 3 ans.

GEOGRAPHIE
FRANCE
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La preuve que Lyno fonctionnedéa

10 690 € 8280 €

Clients payants ARR estime Produit disponible

BUSINESS MODEL

CABINET PILOTE SIGNATURE

39 €/mois 99 €/mois ~299 €/mois

sur devis

CONSULTANTS ILLIMITES



Lyno

C ONCURRENTCE
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Un espace que personne dautre n‘'occupe.

Intelligence opérationnelle & automatisation

Excel + emails

BoondManager

Stafiz / Furious

Complexité de déploiement

Simple adéployer. Concu pouragir.
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ARTHURKEKNYEMB SOM
PRODUIT Construit de bout en bout.
INGENIERIE Développé directement par le fondateur.

\":v’-‘;"{v / '/‘; \— 1 H 7 e .
p 2%7‘/ TN / //]/\&w\ GO-TO-MARKET Premier client payant dejaacquis.
’M% , I M 'f
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Arthur Keknyemb Som
FONDATEUR & CEO

« Chaque retour client remonte directement a la personne qui code et qui vend. » %}%
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350000€

Pour passer de 10 a 300 cabinets clients en 24 mois.

TIMELIN USE OF FUNDS
E
O O O Opérations & Runway 20%

6 mois 12 mois 18-24 mois
30 clients 100 clients 300 clients Acquisition clients _ 30%

contact@lyno-app.com Eis
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